BUSINESSPLAN

How2Businessplan

Ein Businessplan ist ein formaler und umfassender Plan fiir das Management eines Unternehmens
oder einer Geschaftsidee. Er beschreibt die Ziele, Strategien, Methoden und Prozesse, die verwendet
werden, um ein Unternehmen erfolgreich zu fiihren und zu entwickeln. Businesspldne sind wichtig,
da sie Unternehmen helfen, ihre Geschéaftsidee zu formulieren, ihre Finanzierungsanfrage zu
untermauern und ihre Leistung zu planen sowie zu iberwachen. Sie dienen auch als Werkzeug, um
potenzielle Geldgeber oder Geschéaftspartner zu iberzeugen, in das Unternehmen zu investieren.
Ein Businessplan hilft Unternehmen die Ziele und die Schritte zu identifizieren, die erforderlich
sind, um erfolgreich zu sein. Die Erstellung eines Businessplans ist ein wichtiger Schritt bei
der Vorbereitung eines Unternehmens auf die Zukunft und dient als Referenzdokument fiir die
Unternehmensfiihrung. Im Folgenden findest du eine Anleitung wie auch du deinen Businessplan
erfolgreich formulieren kannst.

- EXECUTIVE SUMMARY: Eine kurze Zusammenfassung des gesamten
Businessplans, die das Unternehmen, das Produkt oder die Dienstleistung,
das Marktpotential und die Finanzprognose umfasst.

- UNTERNEHMENSBESCHREIBUNG: Eine detaillierte Beschreibung des
Unternehmens, einschliel3lich seiner Geschichte, seiner Produkte oder
Dienstleistungen und seiner Vision und Mission.

- MARKTANALYSE : Eine umfassende Analyse des Marktes, in dem das
Unternehmen tatig ist, einschlieBlich der GroRRe, des Wachstums, der
Trends und der Zielgruppe.

- WETTBEWERBSANALYSE: Eine Analyse der wichtigsten Wettbewerber und
eine Erklarung, wie sich das Unternehmen von ihnen unterscheidet.

- MARKETING- UND VERTRIEBSSTRATEGIE: Eine Erklarung dariiber,
wie das Unternehmen seine Produkte oder Dienstleistungen verkaufen und
seine Zielgruppe erreichen wird.

- ORGANISATION UND MANAGEMENT: Eine Beschreibung der Struktur und
des Managements des Unternehmens, einschliellich der Erfahrungen und
Qualifikationen des Teams.

- FINANZPLANUNG: Eine Prognose der Finanzen des Unternehmens,
einschlieBlich des Umsatzes, der Kosten und des Gewinns, sowie eine
Finanzierungsanfrage, falls notig.

- ANHANG : Unterstiitzende Dokumente wie Finanzprognosen,
Marktforschung, Patente und Referenzen.

Eine kleine Orientierungshilfe findest du hier. n i D i n


https://www.sba.gov/business-guide/plan-your-business/write-your-business-plan

